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o9viata

Cum se leaga cele patru trepte, punctele si banii —
pornind de la o singura regula.

Document de lucru - versiunea 1 - august 2026

Porneste de la prezentarea ,,09 VIATA" si de la Brand Book V1



01 - IDEEA IN ZECE SECUNDE

Tot modelul incape
intr-o singura intrebare

Sistemul pare complicat cat timp ai patru trepte, puncte, comisioane si facturi
puse una langa alta. De fapt, totul decurge dintr-o singura distinctie.

A cui e cumparatura
care a generat recompensa?

< ~N
Cumparatura e a ta Cumparatura e a altcuiva, adusa de tine
Puncte Bani
E o reducere pe propriul consum. Nu e venit, E plata pentru o activitate comerciala. E venit.
nu se impoziteaza, nu iese in bani. Le Se incaseaza pe factura, deci cere o entitate
cheltuiesti tot in platforma. juridica.

REGULA CARE TINE TOT SISTEMUL iN PICIOARE

Nu primesti niciodata comision pe propriile cumparaturi. Doar puncte. Fara ea, oamenii si-ar plati
singuri comision cumparand — iar sistemul s-ar transforma exact in ,plateste ca sa castigi", lucrul care
face diferenta intre o retea de vanzari corecta si una pe care legea o interzice.
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02 - CELE DOUA CAPACITATI

Un singur cont,

douai feluri de a castiga

Omul raméne acelasi si contul ramane unul. Se schimba doar capacitatea in

care primeste ceva — si, odata cu ea, natura juridica a recompensei.

Ce primeste

Pentru ce

Ce este, juridic

Cum se deconteaza

Impozit

Ce-i trebuie omului

Pe ce treapta

fiscalitatea simpla.

DE CE CONTEAZA SEPARAREA

PERSOANA FIZICA

Puncte

Propriile cumparaturi

Reducere comerciala

Se cheltuie in platforma

Nu e venit impozabil

Doar contul

TREAPTA 1

PERSOANA JURIDICA

Bani

Vanzari catre altii

Venit din prestari servicii

Factura

Fiecare isi gestioneaza propria
fiscalitate

PFA, intreprindere individuala
sau SRL

TREPTELE2 -3 -4

Punctele pe propriile cumparaturi sunt reducere — curat fiscal, fara obligatii pentru nimeni. Dar o
recompensa pentru o vanzare facuta altcuiva ramane venit chiar daca e platita in puncte, iar platforma
ar deveni platitor cu retinere la sursa pentru fiecare om. Granita nu e cosmetica — e exact ce tine

Aceeasi persoana poate functiona in ambele capacitati simultan: cumpara pentru sine si primeste puncte, vinde

altora si factureaza. Un singur cont, doua fluxuri separate.
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03 - PARCURSUL

Patru trepte,
fiecare cu mecanismul ei

Structura din prezentare ramane neschimbata. | se adauga doar conditii
verificabile si recompense calculabile.

Utilizator pr

Cumpara pentru sine, parcurge Academia, descopera sistemul.

PRIMESTE Il TREBUIE

Pret preferential + puncte Doar contul, gratuit

Vanzator »s3

Vinde catre alte persoane, prin codul propriu.

PRIMESTE Il TREBUIE

Comision in bani pe vanzarile aduse Cursuri + vanzari in ultimele 90 de zile
Constructor de echipa »3

Aduce si formeaza alti vanzatori.

PRIMESTE Il TREBUIE

Comision propriu + procent din vanzarile echipei Vanzatori directi activi + volum propriu
Manager »s3

Coordoneaza, formeaza si aduce parteneri noi in platforma.

PRIMESTE Il TREBUIE

Comision propriu + doua niveluri + dezvoltare Volum de echipa + constructori in structura
parteneriat

ADANCIMEA SE OPRESTE LA DOUA NIVELURI

Nu mai jos. Peste doua niveluri, plata se rupe de contributia reald, devine greu de aparat juridic, iar
calculul si stornarea devin costisitoare.
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04 - SURSA

De unde vin, de fapt,
banii

Nimic nu se plateste din aer. Totul se imparte dintr-un singur loc: comisionul pe
care partenerul 1l plateste platformei pentru vanzarea facuta.

PARTENERUL VINDE PRODUSUL SI PLATESTE CATRE O9VIATA

comisionul de partener

acesta e singurul plafon din care se imparte tot ce urmeaza

\4
(1 )4 (1 V4 (1 V4 (14 (1 V4
5 /0 7 /0 2 /0 1 /0 5 /0
Cumparatorul Vanzatorul Nivelul 1 Nivelul 2 Platforma
PUNCTE BANI BANI BANI MARJA

Exemplu de calibrare pornind de la un comision de partener de 20%. Cifrele sunt ilustrative si se stabilesc pe marja reala.

REGULA DE AUR A PLANULUI DE COMPENSARE

Suma a tot ce promiti nu poate depasi niciodata comisionul incasat de la partener. Fiecare partener
are propria rata, deci planul trebuie exprimat ca procent din comisionul incasat, nu ca procent fix din
pret. Un partener care da 8% te-ar baga pe pierdere cu un plan gandit pentru 20%.

BAZA DE CALCUL

Comisionul se calculeaza exclusiv pe comenzi livrate si platite, pe valoarea produselor — fara transport, fara
TVA, dupa scaderea reducerilor. Niciodata pe inscrieri, pe treceri de treapta, pe achizitii proprii sau pe numarul
de oameni din structura.
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05 - DECONTAREA

Cum ajung banii
la om

Un ciclu lunar, previzibil, in care fiecare pas are un motiv.

1 Vanzarea se inregistreaza

Comanda livrata si platita genereaza comisionul, pe toate nivelurile.

2 Paisprezece zile de stabilizare

Fereastra de retur. Daca produsul se intoarce, comisionul se storneaza automat.

3 Inchiderea lunii

Tot ce a ramas stabil devine platibil.

a Pragul minim

Sub 150 de lei suma se reporteaza in luna urmatoare, ca sa nu emiti facturi de cativa lei.

5 Factura, generata automat

Platforma o emite Th numele omului, pe baza acordului semnat la inceput. Nimeni nu urmareste sute de oameni
lunar dupa facturi.

6 Plata

Virament pe cont, pana in ziua 20 a lunii urmatoare.

PROBLEMA REALA: NIMENI NU-SI FACE PFA PE INCREDERE

Prezentarea promite ,cateva ore pe saptamana", dar ca sa incasezi ceva iti trebuie o firma — cost,
timp, contabil lunar. Solutia: vinzi de la inceput, iar comisionul se acumuleaza vizibil in cont. Omul
vede ,ai 340 de lei acumulati" si isi face PFA-ul cand merita, nu inainte. Are douasprezece luni la
dispozitie. Testeaza intai daca poate vinde, abia apoi cheltuie.

Platforma ar trebui sa contina si ghidul pas-cu-pas de inregistrare, plus o lista de contabili cu pret negociat. Aici e cel
mai mare punct de abandon din tot parcursul.
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06 - CE NE DIFERENTIAZA

Ce nu-ti cerem
niciodata

Regulile care ne tin in legalitate sunt, in acelasi timp, cel mai bun argument de
vanzare fata de tot ce inseamna retea clasica. Merita spuse tare.

X Nicio taxa de intrare

Contul e gratuit. Nu exista abonament, nu exista pachet de start.

X Niciun kit obligatoriu, niciun stoc

Nimeni nu cumpara marfa ca sa se califice si nimeni nu ramane cu produse pe cap.

X Nicio achizitie minima lunara

Calificarea se face pe vanzari catre altii, nu pe cat consumi tu.

X Niciun ban pentru simplul fapt ca aduci pe cineva

Se plateste pentru vanzare, nu pentru inscriere. Daca echipa nu vinde, nu se castiga nimic.

X Nicio promisiune de imbogatire

Un plus real, construit in timp. Atat spunem, pentru ca atat putem sustine.

S1, SIMETRIC — CONTUL ACTIV

Contul e gratuit, fara abonament. Ramane activ daca ai cel putin o comanda la douasprezece luni.
Daca nu, intrd in repaus — nu-I pierzi, dar punctele isi continua expirarea normala. il reactivezi cu o
comanda, oricand.

Diferenta juridica intre o retea de vanzari corecta si o schema interzisa o face un singur lucru: sursa castigului. Vanzare
reala catre consumatori finali — legal. Castig din aderarea altora — interzis. Toate regulile de mai sus decurg din asta si se
impun in cod, nu doar in termeni.

Documentul acopera logica si mecanismele. Nu tine loc de aviz juridic, de contract-cadru sau de validare contabila — toate trei sunt
necesare inainte de publicare.
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